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M&A. Lastrategia di Hitachi Rail & crescere - Rassicurazioni per la forza lavoro: nessuna riduzione per i prossimi tre anni

antitrust cinese frena la vendita di Ansaldo

11 Cep Dormer: «Chiuderemo entro fine anno lacquisto degli asset ferroviari di Finmeccanica»

Gianni Dragoni
» Continuada pagina23

s Hitachi riconosce che c’é¢ un

allungamento dei tempi, ma non
ritiene che cisaranno ostacoliper
avere il via libera da Pechino.
«Abbiamo impiegato un po’ pri-
ma di richiedere I'autorizzazio-
ney, dice Dormer. «L’attivita in
Cinadi Ansaldo Sts e HitachiRail
& molto piccola e si ¢ discusso se
dovevamo chiedere l'autorizza-
zione Antitrust. Alcuni avvocati
dicevano no, altri dicevano si. In-
fine abbiamo detto all’a.d. di
Finmeccanica, Mauro Moretti:
chiedendo 'autorizzazione in Ci-
nasiamo piu trasparenti».
Siipotizza che il primo ottobre
cisarail closingdellacompraven-
. dita. Il pezzo che interessa di pitt
ai giapponesi ¢ Ansaldo Sts. Peril
40% Hitachipaghera761milionia
Finmeccanica (paria9,5euro per
azione), escluso il dividendo gia
distribuito, poi fara un’Opa sul
flottante, che slittera ai primime-
si del 2016. «Intendiamo tenere
tutti i dipendenti di AnsaldoBre-
dae Ansaldo StsinItalia. L’accor-
do con Finmeccanica dice che
non ridurremo l'organico nei
prossimi tre anni. Siamo statifeli-
cidifirmarloy, afferma Dormer.
Le preoccupazioni per possi-
bili tagli riguardano soprattutto
la Breda a Reggio Calabria e Na-
poli, anche perché Hitachi, oltre
alle fabbriche in Giappone ditre-
ni e segnalamento, sta comple-
tandolacostruzione diunostabi-
limento che produrra treni in
Gran Bretagna,a Newton Ayclif-
fe, con730 dipendenti. «Lagente
in Italia parla di piano industria-
le, noi parliamo di strategie. La
nostra strategia e crescerey, so-
stiene Dormer. «In Giappone la
nostracapacitaésatura,Ilnostro
nuovo impianto in Gran Breta-
gna & pieno periprossimi 4 anni.
Avevamo bisogno di maggiore
capacita produttiva nel materia-
lerotabile per crescere, abbiamo
degli ordini, vogliamo essere pitt
internazionali».

«Nonsposteremoalcunaparte
di AnsaldoBreda in Gran Breta-
gna. Le fabbriche sono inItalia, la
gente ¢ in Italia. Alcuni dicono
che la gente sara rilocalizzata a
Londra, & spazzaturay, dice Dor-
mer, dice propno «rubbish».
Cambiamenti perd ci saranno.
Entrambe le aziende di Finmec-
canica cambieranno nome, addio
al marchio Ansaldo. «Si chiame-
ranno Hitachi. Perché Hitachi _
spiegaDormer_ ¢ unmarchiopitt
conosciuto nel mondo, anche se
non sempre viene identificato
con i treni, ma con I'alta tecnolo-
gia, I'hi-fi, gli ascensori». Ansal-

LEINTENZIONI
[lmanager:ilquartier
generale sara portato
alondra, ma lagente
e lefabbriche
restanoin Italia

doBreda verra chiamata subito
Hitachi, appena trasferita la pro-
prieta. Per Sts il cambiamento ci
sara se, in seguito all’Opa, il grup-
pogiapponesediventeraproprie-
tario del 100 per cento. «Per due-
tre anni le due imprese saranno
gestite comesocietaseparate. Poi
ci sara l'integrazione in una sola
societa, Hitachi Raily, aggiunge
Dormer. Le tre aziende combina-
te avranno 3,5 miliardi di euro di
ricavi, di cui 2 miliardi delle im-
prese dismesse da Finmeccanica.

Il quartier generale sara a Lon-
dra,dove c’é gialasede di Hitachi
Rail. «Ilmiostaffé dizopersonee
continuera ad essere di 20 perso-
ney, dice Dormer. «Il nostro mo-
do di lavorare ¢ delegare alle so-
cieta che presidiano i mercatina-
zionali. Lagestione diSts sara fat-
ta dal management di Sts. Le
vendite inItalia di AnsaldoBreda
e di Sts verranno fatte dall'Italia.
Ledecisionisustrategie einvesti-
menti saranno discusse al livello
pitialto dal main management te-

am. Gli attuali a.d. di Breda e Sts
resteranno alla guida delle due
societa, Maurizio Manfellotto e
Stefano Siragusa». «Maurizio»,
'a.d. di Breda, «sara un compo-
nente del global management te-
amp», disei persone, e «riporteraa
Hitachi come oggi riporta a
Finmeccanicay. Dello stesso «te-
amy fara parte Siragusa, quando
Hitachiavraili0o% dellasocieta.

«Il passo successivo ¢ come
combinare le vendite internazio-
nali». Saradecisoalivello centra-
le da Hitachi se per partecipare a
una gara, «per esempio in Thai-
landiay, se a vendere treni potra
essere Breda o Hitachi o peril se-
gnalamento Sts o Hitachi. Le so-
cietaitaliane, par dicapire, avran-
no meno autonomia.

In merito alle indiscrezioni sul
dimezzamento degli ordini di Sts
nel primo semestre, prima che i
dati ieri fossero confermati uffi-
cialmente, Dormer ha escluso
chequestosiastatocausatodaHi-
tachi in base alle intese con
Finmeccanica. «Hitachi non ¢
coinvolta nella gestione nell”’in-
terimperiod”. Segliordini doves-
sero essersi ridotti nel semestre
non sarei preoccupato, perché
negli ultimi anni gli ordini di Sts
sono statimolto pitialtideiricavi.
E gli ordini salgono e scendonoy.

Dormer conosce Moretti da
quattro anni. «Ho incontrato la
prima volta Moretti nel 2011,
quandoeraa.d.delleFerroviedel-
lo Stato, perché Hitachi era inte-
ressata a entrare nel mercato ita-
liano». Sull’acquisizione ha spie-
gato: «Abbiamo guardato amolte
societa dal 2010, non eravamo ab-
bastanzaglobali, eravamo troppo
giapponesi. Abbiamo creato una
struttura a Londra, oggi abbiamo
una struttura piti internazionale.
Quando Moretti & diventato a.d.
di Finmeccanica ¢ andato sul
mercato a dire che avrebbe ven-
duto Sts e Breda. Ci ha chiesto:
Siete pronti? Enoi: S}, siamo pron-
ti». El'affare sie concluso.
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Hitachi Rail. Il ceo Alistair Dormer

IMAGOECONOMICA

La societd. I numeri della semestrale

Ansaldo Sts, ordini dimezzati
ma salgono profitti e ricavi

e Ordini dimezzati per Ansaldo
Sts nel primo semestre, mentre
salgonoutiliericavi.Suicontidel-
la societa di segnalamento ferro-
viario controllata da Finmeccani-
casi é fatto sentire '«effetto Hita-
chi», come anticipato dal Sole 24
Oreil21luglio. Cioelafrenatadegli
ordiniche,secondoindiscrezioni,
sarebbe conseguenza delle intese
perlacessionedaFinmeccanicaal
gruppo giapponese, il contratto ¢
stato firmato il 24 febbraio.
Secondoicontisemestraliap-
provatiieri dal cda, gli ordininel
semestre ammontano a 464,6
milioni di euro, -47,8% rispetto
agli 889,6 milioni dello stesso
periodo del2014, che avevavisto
un’impennata grazie alla metro-
politana di Lima.
Nelsecondotrimestre Ansaldo
Stshaportatoacasaappena18mi-
lionidiordini. Perlafine dell’eser-
cizio Sts ha ridotto di 300 milioni
lestimesugliordini,aunvaloretra
1,3 e 1,7 miliardi. Nel semestre i ri-

cavi sono aumentati dell’8,8% a
632,4 milioni, l'utile operativo
(Ebit) e miglioratodell'n1,5%a57,9
milioni. I'utile netto ¢ aumentato
dell’8,4% a 39,3 milioni. La posi-
zione finanziarianetta e migliora-
tadel37,5% rispetto agiugno 2014,
lacassapositiva al netto deidebiti
¢ di276,5milioni.

Come anticipato dal Sole 24
Ore il 21 luglio, il cda presieduto
da Sergio De Luca ieri ha dato le
dimissioni. I sei consiglieri dino-
minaFinmeccanicahannodatole
dimissioni, subordinate all’avve-
ramento delle condizioni so-
spensive del contratto con Hita-
chi. Il cda resta in carica fino alla
nominadelnuovo cda, siipotizza
che il «closing» possa avvenire il
primo ottobre. Hitachi ha dichia-
ratocheconfermeral’a.d.Stefano
Siragusa, il quale ha espresso
«soddisfazione per la gestione
operativa dell’azienday.

G.D.
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Inrastrutture/1 Lad ClCChettl «Confermata la bonta della gesnone»

ST

Inwit, utile a 21,3 milioni
nel primo semestre

ws Inwit debutta, dopo lo
scorporo da Telecom Italia e
I'Ipo in Borsa, con un primo
semestre del 2015in attivo.

L'ultima riga di bilancio ha
mostrato un utile netto a 21,3
milioninel semestre perlaso-
cieta che accoglie le torri del
segnale di Telecom Italia.
L’Ebitdaé stato paria34,95mi-
lioni di euro, con un margine
sui ricavi pari al 44,3%. Gli in-
vestimenti del periodo sono
pariai,9omilionidieuro.L’in-
debitamento finanziario net-
to € stato archiviato a quota
102,48 milioni.

«Siamo soddisfatti dei pri-
mi risultati dalla quotazione,
che confermanolasoliditadel
nostro modello di business e
la bonta della gestione indu-
striale-hacommentato Oscar
Cicchetti,amministratore de-
legato dell’azienda. - Stiamo
proseguendo lungo le diretti-
ve strategiche definite in fase

di quotazione: stiamo quindi
incrementando il numero di
installazionisuinostrisitiela-
vorando, al fianco dei nostri
clienti, per migliorare e inno-
vare i nostri servizi. Siamo fi-
duciosi sul prosieguo dell’an-
no, durante il quale prosegui-
ranno le azioni di valorizza-
zione dei nostri asset e di
ulteriore miglioramento del-
I’efficienza. Guardiamo inol-
tre conattenzione einteresse,
ma senza fretta, a tutte le op-
portunitadicrescitainorgani-
cae di consolidamento.

Inwit & stata costituita il 14
gennaio 2015 e il ramo
d’azienda Torri & stato con-
ferito da Telecom Italia con
efficacia dal 1 ° aprile 2015;
pertanto, i dati finanziari al
30 giugno non sono compa-
rabili e'i dati economici sono
nellasostanzarelativial peri-
odo di tre mesi dal 1 ° aprile
2015 al 30 giugno 2015.

Nel frattempo, Medioban-
ca ha avviato la copertura sul
titolo Inwit con giudizio ou-
tperform e target di prezzo a
5,12 euro. Sempre oggi gli ana-
listi della banca svizzera Ubs
hanno fatto lo stesso ma con
giudizio neutral e prezzo
obiettivo a 4,3 euro.

Inwit & il primo operatore
italiano del comparto delle
torri di trasmissione telefoni-
che e al momento ha circa
I’809% dei suoi ricavi prove-
nienti da Telecom Italia. Le
sue opportunita di crescita,
secondoglianalisti,sonolega-
te allapossibilita di affittarele
torri anche ad altri operatori,
fattore che-aparita' dispesa-
permetterebbe un forte au-
mento di ricavi e margini, e al
potenziale movimento di
eventuali fusioni e acquisizio-
ninel settore.

C.Fe.
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Infrastrutture/2. Performance semestrale in lieve crescita - M&A archiviati oltre le attese

Ei Towers fa shopping nelle tlc

Celestina Dominelli

» Continuada pagina21

s Edeccoloil perimetrodinuo-
ve operazioni che il numero uno
Guido Barbieri ha illustrato ieri
agli analisti nella conference call

. dei risultati semestrali. La prima

porta a Tecnorad Italia, che pro-
gettaerealizzaretiperletlc:ilclo-
singedelioluglioeperlacontrol-
lata Mediaset I'operazione si tra-
duce in un Ebitda aggiuntivo di 2
milioni di euro. L'altro tassello,
traLazioeLiguria,e¢invecelaDas
con un Mol acquisito di 3oomila
euro e un contratto gia concluso.

Fin quile M&A gia chiuse, ma
Ei Towers hagia pronto un altro
colpoincanna:uncontrattopre-
liminare ma gia in fase avanzata
perizsocieta, tuttelocalizzatein
Liguria, che, prese complessiva-

mente, valgono 3,5 milioni di
Ebitdaaggiuntivo. Ilresto, cioe i
15 milioni che ancora mancano
all’appello per centrare il tra-
guardo dei 70 milioni (piu del
doppio della guidance di acqui-
sizioni indicata in'occasione dei
risultati del primo trimestre),
rinviainvece ad altre operazioni
per le qualisi & gia in fase di due
diligenceointrattativaconilpo-
tenziale venditore.

In attesa quindi di capire se la
partitaconRai Way siriaprira, Ei
Towers siespande altrove e pre-
senta al mercato dei risultati se-
mestrali che si chiudono con ri-
cavi caratteristici per 19,4 milio-
ni, in crescita del 2,4% rispetto al
dato dello stesso periodo del
2014, con un Ebitda ante oneri
non ricorrenti a 55,7 milioni

(+2,2%) - mentre, al netto dei
componenti non ricorrenti, & di
53 milioni, sottoi54,2 milioni del
primo semestre 2014 -el'Ebitche
si attesta a 34,8 milioni, in salita |-
del 5% sul corrispondente perio-
dodel2014. Peggioraleggermen-
telaposizione finanziarianetta:a
fine semestre, & paria110,6 milio-
niafronte dei98,6 milioniconcui
sie chiusoilbilancio 2014.

E nell'immediato futuro? I ri-
sultati del semestre, chiarisce Ei
Towers, «sono complessiva-
mente in linea con quanto previ-
sto dal management». Da qui la
conferma, per fine anno, di un
Ebitda ante oneri non ricorrenti,
pariangmilionidieuro,mentreil
debito dovrebbe attestarsi intor-
no ai150 milioni.
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Culturali e del Turismo.

ai Garaguso (MT)".

Scalo — Grottole".

Regione Basilicata

Provincia di Matera

Comune di Calciano

EDISON
Edison Spa

Awviso al Pubblico ;
RICHIESTA DI PRONUNCIA DI COMPATIBILITA' AMBIENTALE

Al Ministero dell’Ambiente e della Tutela del Territorio e del Mare e al Ministero dei Beni e delle Attivita

Variazione del programma dei Iavorl della Concessione di coltivazione “Masseria Monaco”.

Progetto per la messa in produzione dei pozzi Salacaro 1d e Appia 1d mediante la realizzazione
di un metanodotto di collegamento degli stessi alla Centrale di raccolta gas di Garaguso (MT)”
La societa Edison Spa, con sede legale in Foro Buonaparte n. 31, CAP 20121 Milano, e Sede
Operativa in Via Aterno n. 49, CAP 66020 San Giovanni Teatino,(CH), comunica di aver presentato
in data odierna domanda di espressione del giudizio di compatibilita ambientale ai sensi dell'art.23 del
D.Lgs, 8 aprile 2006 n. 152 come modificato dal D.Lgs. 16 gennaio 2008 n. 4 e successive modifi-
che e integrazioni, per il progetto di “Variazione del programma dei lavori della Concessione di colti-
vazione “Masseria Monaco” consistente nella messa in produzione dei pozzi Salacaro 1d e Appia 1d
mediante la realizzazione di un metanodotto di collegamento degli stessi alla Centrale di raccolta gas

La variazione al programma dei lavorl della Concessione di coltivazione “Masseria Monaco” prevede
1. La costruzione di un metanodotto di prima specie, DN 4" (100 mm) di lunghezza complessiva di circa

7,0 km, per la connessione dei pozzi Salacaro 1d e Appaia 1d alla esistente centrale di trattamento

e compressione di “Garaguso” in Provincia di Matera.
2. Linstallazione delle apparecchiature di coltivazione (separatore, riduttore di pressione, linea di

misura, etc.) all'interno delle esistenti aree dei pozzi “Salacaro 1d" e
Il progetto interessa la Regione Basilicata e si sviluppa per la sua interezza nei territori comunali
di Calciano e di Garaguso in provincia di Matera.
Ai sensi dell’art.10, comma 8 del D.Lgs.152/2006 e s.m.i. il procedimento di Valutazione di Impatto
Ambientale comprende la valutazione di incidenza di cui all'articolo 5 del D.P.R. 8357/1997 e s.m.i. in
quanto il progetto interferisce con I'area SIC/ZPS 179220260 denominata “Valle Basento Grassano

La societa Edison Spa comunica che la documentazione relatlva agli elaborati di progetto, allo studio
d'impatto ambientale ed alla sintesi non tecnica, sono depositati in copia a disposizione del pubblico
per la consultazione, presso:
¢ Ministero dell’Ambiente e della Tutela del Territorio e del Mare
Direzione Generale per la Salvaguardia Ambientale
Via Cristoforo Colombo, 44 — 00147- Roma
Ministero dej Beni e delle Attivita Culturali e del Turismo, Direzione Generale per i Beni
Architettonici ed il Paesaggio

. Via di San Michele, 22 — 00153 - Roma

Dipartimento Ambiente e Territorio, Infrastrutture, Opere Pubbliche e Trasportl
Ufficio Compatibilita Ambientale
Via V. Verrastro, 5 - 856100 - Potenza

Via Ridola - 75100 - Matera

Via Sandro Pertini, 11 — 75010 Calciano (MT)
e Comune di Garaguso

Via IV Novembre, 18 - 75010 Garaguso (MT)
Tale documentazione € anche consultabile sul sito del Mlnlstero dell'’Ambiente e della Tutela del Terri-
torio e del Mare (www.minambiente.it) nell'area di libera consultazione dei progetti.
Ai sensi dell'art.24 del D.Lgs. 3 aprile 2006 n. 152 come modificato dal D.Lgs. 16 gennaio 2008 n. 4
e successive modifiche e integrazioni, chiunque abbia interesse pud presentare in forma scritta, nel
termine di 60 (sessanta) giorni dalla data della presente pubblicazione, istanze, osservazioni o pareri
al Ministero dell’Ambiente e della Tutela del Territorio e del Mare; I'invio delle osservazioni puo essere
eﬁettuato anche mediante posta elettronica certmcata al seguente indirizzo: DGSalvaguardia.
Ambientale@PEC.minambiente.it

. Sede in Milano - Foro Buonaparte, 31
Capitale sociale euro 5.291.700.671,00 i.v.
Registro delle Imprese di Milano e
Codice Fiscale 06722600019

“Appia 1d.”

PIU INTERATTIVO,

MULTIMEDIALE,

PERSONALIZZATO.

‘www.ilsole24ore.com

D.Lgs. 12/04/2006, n. 163 e s.m.i.

laquarantasette);

vantasemrgolatredm),

tembre 2015.

s.m.i.

MINISTERO DEI BENI CULTURALI
E DELLE ATTIVITA CULTURALI E DEL TURISMO
SEGRETARIATO REGIONALE PER IL PIEMONTE
ESTRATTO BANDO DI GARA D'APPALTO - LAVORI
CUP F17H14000770007
1 _CIG 6334473C79 i
1. Stazione appaltante: Ministero dei beni e delle attivita culturali e del
turismo. Segretariato Regionale per il Piemonte, C.F. 0844190012, Piazza
San Giovanni 2 - 10122 Torino, tel. 011/5220436, fax 011/5220449. Sito in-
ternet: www.piemonte.beniculturali.it.
2. Procedura di gara: aperta, ai sensi degli artt. 3 c. 37, 54, 55 e 82 del

3. Oggetto: Torino - Cappella della Santa Smdone - Lavori di restauro, in-
tegrazione e finitura delle superfici.

k. Quantltatuvo o entita totale: importo complessivo dell'appalto (com-
presi oneri per la sicurezza e spese relative al costo del personale) con
corrispettivo a corpo: Euro 2.406.029,59 (duemilioniquattrocentoseimi-
laventlnovewrgolacmquantanove) |VA esclusa;

- oneri per |'attuazione dei piani di sicurezza non soggetti a ribasso
Euro 149.866,47 (centoquarantanovemilaottocentosessantaseivirgo-

- spese relative al costo del personale non soggette a ribasso Euro
1.252.496,13 (unmilioneduecentocinquantaduemilaquattrocentono-

- importo complessivo dei lavori al netto degli oneri di sicurezza e delle

spese relative al costo del personale Euro 1.003.666,99 (unmilionetre-
m|Iase|centosessantase|v1rgolanovantanove)

5. Termine di presentazione delle offerte: le offerte dovranno pervenire

all'indirizzo in epigrafe entro e non oltre le ore 12,00 del giorno 21 set-

6. Apertura offerte: il giorno 22 settembre 2015 alle ore 10,00, Segretariato
Regionale per il Piemonte, Piazza San Giovanni, 2 - Torino.

7. Criterio di aggiudicazione: prezzo pill basso determinato mediante ri-
basso sull'importo dei lavori posto a base di gara ex art. 82 comma 2 lett.
b) del D. Lgs. 163/2006, con contratto da stipulare a “corpo". Esclusione
automatica: come previsto dall'art. 122 comma 9 del D.Lgs. 163/2006 e
s.m.i., la Stazione appaltante procedera all'esclusione automatica delle
offerte che presentano una percentuale di ribasso pari o superiore alla
soglia di anomalia individuata ai sensi dell'art. 86 del D.Lgs. 163/2006 e

8. Responsabile del procedimento: arch. Luca Rinaldi.

9. Pubblicazione: il bando integrale & stato pubblicato sulla Gazzetta Uf-
ficiale n. 86 V Serie Speciale Contratti Pubblici in data 24. 07.2015 e reso
noto secondo i d|spost| dell'art. 122 del D.Lgs. 163/2006 s.m.i.

10. Localita di esecuzione lavori: Torino.

IL SEGRETARIO REGIONALE Benedetto Luigi Compagnoni

Morghen n. 33.

ad ore 12,00.

RIBUNALE DI IN¢
Concordato preventivo
N. 3/2015
Decreto di ammissione alla procedura di concordato

. preventivo
Si comunica che il Tribunale di Novara, con decreto del 7.7.2015
depositato in data 13.7.2015, ha dichiarato aperta la procedura di
concordato preventivo di Villarbeito s.r.l. in liquidazione, con sede
legale in Novara, corso Trieste n. 102, C.E. 02117430021 delegando
alla procedura il Giudice dott. Marco Valecchi e nominando Com-
missario Giudiziale il dott. Leonardo Marta, con studio in Torino, via

L’adunanza dei creditori ¢ stata fissata per il giorno 8 ottobre 2015,

Villarboito s.r.l in liquidazione

accessori.

foglio inserzioni n® 85 p. V del 22/07/2015.

MINISTERO DELLA DIFESA
SEGRETARIATO GENERALE DELLA DIFESA
E DIREZIONE NAZIONALE DEGLI ARMAMENTI

DIREZIONE DEGLI ARMAMENTI TERRESTRI
Via Marsala, 104 - 00185 ROMA
AVVISO DI APPROVVIGIONAMENTO
Presso la Direzione degli Armamenti Terrestri sara esperita una procedura ristretta in am-
bito UE per I'approvvigionamento di Tute anti-frammentazione complete di elmetto e

Le domande di partecipazione alla gara dovranno pervenire alla Direzione degli Arma-
menti Terrestri - 92 Divisione - Via Marsala n° 104, 00185 Roma (fax 06/4466220), improro-
gabilmente entro il 0210912015 (fara fede il timbro dell'ufficio protocollo della Direzione).
Il bando integrale di gara & stato inviato all'Ufficio delle Pubblicazioni dell’Unione Eu-
ropea in data 21/07/2015 e pubblicato sulla Gazzetta Ufﬁaale della Repubblica Italiana,

Informazioni in merito potranno essere richieste alll'Ufficio Relazioni con il Pubblico - via
Marsala, 104 - 00185 Roma - dal martedi al venerdi dalle ore 8,30 alle ore 14,00 - Tel.
06/47359069 - 47359094 - Fax 06/4825279.
IL DIRETTORE s.v.
IL VICE DIRETTORE AMMINISTRATIVO
Dr. Mario Scintu

R

Prlvate eqmty 71, Opera21onetram1te la controllata Pantheon

Permira crea polo biomedicale

Carlo Festa

wm Il private equity Permira
accelera nella creazione di un
polobiomedicale europeo con
un forte baricentro italiano.
Tramite la controllata Panthe-
onil fondoinglese, cheinItalia
ha uno dei suoi avamposti eu-
ropei pitimportanti, ha infatti
comprato il controllo di Inge-
gneria Biomedica Santa Lucia
(Ibsl), uno dei principali ope-
ratorinei servizi di ingegneria
clinica in Italia. A vendere a
Permira (a seguire 'operazio-
ne il team italiano guidato da
Fabrizio Carretti) & stato il
gruppo Giglio, holding costi-
tuita da una rete di aziende
operantinell’ambito dei servi-
zi integrati, tra cui facility ma-
nagement e gestione energeti-
ca degli edifici, ingegneria cli-
nica (appunto con Ibsl), servi-
zi di gestione del farmaco.
L’operazione si inserisce
nellastrategiadicrescitainter-
nazionalediPantheonsuppor-
tata da Permira, che ha pro-
mossolanascitadelgrupponel

2014 con l'aggregazione di
Asteral'e Mesa Group, societa
leader nella fornitura e manu-
tenzione di attrezzature ospe-
daliere di diagnostica.

Ibsl & nata grazie all’inizia-
tiva imprenditoriale dei fra-
telli Sergio e Bruno Giglio ed
é cresciuta rapidamente fino
adiventareunodeileader nel
mercato italiano dei servizi
di ingegneria clinica. Nel
corso degli anni, Ibsl ha inte-
grato altre societa: D&D
Med, Ra.se.co, Gidea Alta
Tecnologiae Temosa, raffor-
zando il proprio posiziona-
mento nel settore.

Con l'acquisizione di Ibsl,
Pantheon si rafforza come
player a livello europeo nel-

LA STRATEGIA

Viene creato gruppo

da 160 milioni di fatturato
e con 40 milioni di Mol
L'obiettivo potrebbe essere
laquotazionein Borsa

con litaliana Biomedica S. Lucia

I'healthcare, conunaforte spe-
cializzazione nella manuten-
zione di aftrezzature per ospe-
dali e centri diagnostici.
«Grazie a questaacquisizio-

‘neinItalia-spiegaSilvia Oteri,

principaldiPermirae membro
delteamglobale healthcare-la
nuovarealtaraddoppierailfat-
turato a160 milioni come pure
il Mol, che raggiungera quota
40 milioni. Con Pantheon ab-
biamo gia fatto acquisizioni in
Turchia, Svizzera e Inghilter-
ra, ma questa operazione in
Ttalia consente di crescere no-
tevolmente di dimensioni».
Con Ibsl il mercato italiano di-
venta strategico per Pantheon:
per incidenza sul fatturato,
I'Italia rappresentera il primo
Paese (concircail 60%), segui-
ta da Inghilterra (299%), Polo-
nia (5%), Usa (3%), Turchia
(2%) e Svizzera conl'1,1% e poi
altri mercati europei. Una del-
le possibili opzioni, in futuro,
per il gruppo potrebbe essere
anchela quotazione in Borsa.
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Private equity /2. Acquistata quota della societa nata nel Politecnico di Torino

Orizzonte Sgr entra in Ennova

e Nuovaoperazione per Oriz-
zonte Sgr. Il private equity delle
Camere di Commercio hainfat-
tifinalizzato I'ingressonel capi-
tale azionario di Ennova attra-
verso lasottoscrizione di unau-
mento di capitale.L’operazione
prevede I'acquisizione da parte
di Orizzonte, attraverso il pro-
prio fondo Ict, di una quota del
33% del capitale di Ennova,
mentre la quota restante conti-
nuera ad essere detenuta dagli
attuali azionisti.

Ennova, natanel 2010 nell’in-
cubatore I3P del Politecnico di
Torino, €unasocietaspecializ-
zata nello sviluppo di servizi e

. soluzionidigitaliperilmercato

“Smart” attraverso la realizza-
zione di piattaforme tecnologi-

chedidigital caring perl’acces-
so da remoto su dispositivi
smartphone, tablet e personal
computer per aziende nel set-
tore delle telecomunicazioni,
della finanza e delle multiutili-
ty. A cinque anni dalla fonda-
zione, Ennova (che ha chiuso il

2014 con un fatturato consoli-

dato che supera i 20 milioni)
rappresentaoggiunarealtache
occupa alcune centinaia di in-
gegneri distribuiti tra il centro
di ricerca e innovazione ed i
centri operativi.

L’ingresso in Ennova costitu-
isce per Orizzonte I'ultima ope-
razione realizzata attraverso il
fondo Ict, avviato nel 2010, con
unaraccoltadisomilioniperin-
vestimenti in aziende italiane

specializzate in processi di in-
novazione e di information te-
chnology. Conquestaoperazio-
nesiconclude pertantoil perio-
do di investimento con la com-
pletaallocazionedellerisorsein
sette operazioni di expansion.
Per Orizzonte Sgr, operatore
del private equity italiano nato
nel 2007 su iniziativa delle Ca-
mere di Commercio italiane,
hanno seguito l'operazione
Carlo Gotta e Dario Albarello.
Nell’ambito dell'operazione i
soci di maggioranza sono stati
affiancati dallo studio legale
KStudio Associato (Kpmg),
mentre Orizzonte ¢ stata assi-
stita daPedersoli.
C.Fe.
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